
New York, Sept. 14, 2017
Sheraton Lincoln Harbor Hotel
Registration opens: 9:00 a.m.  
Conference closes: 7:30 p.m.

7 Top Speakers on one Stage:

Frank M. Scheelen
Andreas Buhr 
Bernhard Wolff
Ed Robinson 
Jeffrey Hayzlett
Martin Limbeck 
Ron Karr 

www.scheelen-usa.com
info@scheelen-usa.com  

TOPEVENT
2017
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World SalesLeaders 
presented by Frank M. Scheelen

BOOK NOW!

 info@sch
eelen-usa.co

m

Personal invitation 
from Frank M. 
Scheelen

Book Now:
 

info@scheelen-usa.com

PRICING
Silver package – $ 397
Platinum package* – $ 497
* 	includes Success Insights Leadership Check and  
	 breakfast with Andreas Buhr, Martin Limbeck, 
	 Frank M. Scheelen and other Speakers on September 15th



Ulrich Eckardt

Automatisiert Kunden und 
Interessenten gewinnen
Wie die Kleinen die Großen 
überholen

• 	 Dramatische Reichwei-		
	 tensteigerung im Netz
• 	 Den idealen Interessen-		
	 ten finden und binden
• 	 Mehr Umsatz mit 			
	 Bestandskunden auf 		
	 Autopilot

Martin Limbeck

LIMBECK LAWS

• 	 Opfer oder Täter?
• 	 Push oder Sog? 
• 	 Online oder Offline?

Edgar K. 
Geffroy

Verkaufserfolge auf Abruf

• 	 Wie David gegen 
	 Goliath gewinnen konnte
• 	 Warum jeder Verkäufer 		
davon profitiert
• 	 Warum Kundengespräche 		
eine neue Systematik 		
haben

Oliver 
Geisselhart

Erfolg beginnt im Kopf! 
Für jeden, der mehr Erfolg 
möchte und seine Ziele 
leichter erreichen will

• 	 3 Fehler, durch die Viele  
	 Ihren Erfolg selbst verhindern!
• 	 Die einfache Strategie, wie 
	 Sie sich komplett auf Erfolg 		
	 programmieren!
• 	 Top: mit der richtigen 
	 Strategie schaffen Sie alles

10.00 Uhr 

14.30 Uhr 

10.45 Uhr 

12.00 Uhr 

12.45 Uhr 

Eugen Simon

Ausgetretene Pfade oder 
neue Spuren?

• 	 In der Sackgasse:  
	 globaler Vertrauensein-	
	 bruch
• 	 Aus der Sackgasse: 	
	 Vertrauens-Marketing 	
	 statt Gier-Marketing
• 	 Auf den Highway: Deine 	
	 wirkliche Story finden, 	
	 erzählen und leben 

16.00 Uhr 

Dr. Dr. Cay  
von Fournier

VerkaufsEnergie 
VBS – Value Based Selling

• 	 Wie eine SalesExcellence mit 	
	 dem System Unternehmer-		
	 Energie® funktioniert
• 	 Wie die Wahrnehmung von 		
	 Werten den aktuellen 
	 Verkaufsprozess beeinflusst
• 	 Wie Verkaufen auch in einem  
	 VUKA-Umfeld gelingt

Frank M. Scheelen

Leadership 4.0
„Herausragende Führungs-
kräfte –Begeisterte Mit-
arbeiter – Zufriedene Kunden – 
Erfolgreiche Unternehmen“

•	 Identifizieren Sie Ihre 
	 warhren Stärken
•	 Kennen Sie Ihre Erfolgs-
	 verhinderer?
• 	 Durch Cross-Training zur  
	 echten Spitzenleistung

15.15 Uhr 

17.15 Uhr 

18.00 Uhr 

Tobias Beck

Bewohnerfrei verkaufen

• 	 Wie Sie nur noch positive 
	 Einflüsse auf Ihr Leben 
	 zulassen
• 	 Wie Sie den Weg von der 
	 „Ameise“ zum „Superstar“ 
	 finden 
• 	 Wie Sie den Weg zu Ihren 
	 Wunschergebnissen finden

TICKETS 
Jubiläumsaktion: 

2 Personen kommen, eine bezahlt 
1 Paket Silver – 349 ¤

1 Paket Platin* – 549 ¤
 

* Quick Check-in, beste Plätze in den vorderen  
Reihen, ausgewähltes Catering, VIP-Lounge

Sales
• 	 Nürnberg, 13.05.2017
• 	 Flughafenstraße 103
• 	 90411 Nürnberg

• 	 Einlass: 9.00 Uhr
• 	 Ende: 19.30 Uhr

BUCHEN SIE JETZT! BOOK NOW!

SCHEELEN USA
397 Mallory Court
Naples, FL 34110

www.scheelen-usa.com 
info@scheelen-usa.com

  

 

  

 

Andreas Buhr

Sales Leadership Mindset  
of the Top Level

•	 How to build a winning sales team
•	 How to lead successfully
•	 How important results are

10:00 a.m
.

 

 
Ed Robinson

The Rainmaker’s Strategies for  
Business GrowthTM

•	 Design & discover your marketing mix 		
	 for continuous business flow
•	 Learn selling processes for stronger  
	 relationships & increased closing 		
	 percentages
•	 Establish goals & action plans

12:45 p.m
.

 

Frank M. Scheelen

Leadership 4.0
Outstanding Leaders – Enthusiastic 
Employees – Satiesfied Customers –  
Successful Business Ventures

•	 Identification with your strenghts
•	 What prevents you from being  
	 successful
•	 Using cross-selling for high  
	 performance leadership 

4:30 p.m
.

 
Martin Limbeck

NO Is Short for Next Opportunity:  
How Top Sales Professionals Think

•	 How to acquire the skills of a top 
	 sales professional
•	 How to anchor your confidence and 	
	 strengthen your self-motivation
•	 How to develop a clear goal orientation 	
	 and boost your confidence in closing 	
	 deals

2:30 p.m
.

 
 

 

 

  

 
Jeffrey Hayzlett

Think Big, Act Bigger:  
The Rewards of Being Relentless

•	 Secrets of leadership
•	 Knowing how to tie visions to actions 		
	 and getting beyond limitations
•	 Preconceived notions and delivering for 		
	 the future
•	 All about actions and attitude

3:15 p.m
.

 
Ron Karr

LEAD, SELL, OR GET OUT OF THE WAY 
Learn How to IMPACT Your Markets to:

•	 Outsell your competition
	 Shorten the sales cycle
	 Double/triple/quadruple sales
•	 Utilize neuro-science principles to gain
	 customer commitments

10:45 a.m
.

Bernhard Wolff

Think Backwards – Move Forward

•	 Be inspired by the incredible Backwards 	
	 Speaker from Berlin
•	 Think in different directions and 		
	 rediscover your childhood creativity  
•	 Learn how to generate ideas, surprise 		
	 others, and be unique 

12:00 noon

SCHEELEN USA     •    397 Mallory Court     •     Naples, FL 34110
www.scheelen-usa.com     •     info@scheelen-usa.com sponsored by

 
 

 

VENUE:
Sheraton Lincoln Harbor Hotel

500 Harbor Blvd.
Weehawken, NJ 07086

PRICING
Silver package – $ 397

Platinum package* – $ 497


